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房地产销售总结范文（精选3篇）

篇1：房地产销售总结范文

         房地产个人销售总结

         房地产是一个充满挑战、机遇与压力并存的空间。其要求有较强的责任意识

、服务意识及较高的品德素质修养和职业道德情操。这三个月，我跟随贾部长做的工作有：步行

街防雷验收报告；会展图纸备案审核；会展防雷装置设计审核证书；食品城备案前期准备工作；

部门日常工作及领导交代各项临时任务等；

         就我自身而言，还有很多不足之处有待提高：

         1.工作主动意识需进一步加强；

         2.沟通及表达能力需不断提高；

         3.执行工作中细节关注不足之处有待提高；

         4.专业提升及个人学习需有计划及进行总结。

         有人说“专业来自沉淀。不积跬步无以至千里。任何一个人的知识与能力的

提升都是在项目服务过程中不断积累、修正和完善的”。由于以前我未曾接触过这一行业，故从

基础学起。虽然困难很多但学习的理念是相通的。所以除了自己要在短时间内恶补，还非常需要

领导与同事的教导与督促。

         团队在于有效的沟通。只有有效的沟通才有理解，有理解才有更好的合作，

然后才能建立高效的团队、强大的公司，加强学习与政府组织部门的联系与沟通方式，为今后的

工作打下坚实的基础是当务之急我要学习的任务之一。

         学习永无止境。因国家法律、法规、标准在不断完善与健全，认真学习房地

产法律、法规知识也是必要任务。通过学法，懂法，用法，以提高个人业务能力并规范行为，提

高前期工作办事效率，自觉维护公司利益，一言一行以公司利益为重，得到领导的首肯和信任及

使自己的人生的价值最大化。面对在金融风暴的这种新挑战、新考验、新形式，在机遇与挑战并

存的同时，我要求自己尽快适应并努力学习，实事求是、审时度势，通过项目实践结合自我学习

，快速提升个人能力，扩宽知识面，提高个人口头表达和书面表达能力，为正华奉献我“微薄之

力”。

         正华是一个能让员工价值有足够展示空间的企业，我有幸成为宝马中的一员

，深感荣幸与光荣。

         “业精于勤而荒于嬉”。在以后的工作中，我会积极吸取工作经验，克服不
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足，爱岗敬业，端正工作态度，摸索实践。通过多看、多学、多练来提升自己各项业务技能，做

的更好。也希望我们这个集体在新一年中亮新彩。

篇2：房地产销售总结范文

         房地产销售年终总结

         在房地产行业工作也已经半年多了，在销售方面还有待提高。虽然自己的水

平有限，但还是想把自己的一些东西写出来，即从中发现得到提高，也可以从中找到自己需要学

习的地方，完善自己的销售水平。

         经历了上次开盘，从前期的续水到后期的成功销售，整个的销售过程都开始

熟悉了。在接待客户当中，自己的销售能力有所提高，慢慢的对于销售这个概念有所认识。从自

己那些已经购房的客户中，在对他们进行销售的过程里，我也体会到了许多销售心得。在这里拿

出来给大家看看，也许我还不是做的很好，但是希望拿出来跟大家分享一下。

         第一、最基本的就是在接待当中，始终要保持热情。

         第二、做好客户的登记，及进行回访跟踪。做好销售的前期工作，有于后期

的销售工作，方便展开。

         第三、经常性约客户过来看看房，了解我们楼盘的动态。加强客户的购买信

心，做好沟通工作，并针对客户的一些要求，为客户做好几种方案，便于客户考虑及开盘的销售

，使客户的选择性大一些，避免在集中在同一个户型。这样也方便了自己的销售。

         第四、提高自己的业务水平，加强房地产相关知识及最新的动态。在面对客

户的时候就能游刃有余，树立自己的专业性，同时也让客户更加的想信自己。从而促进销售。

         第五、多从客户的角度想问题，这样自己就可以针对性的进行化解，为客户

提供最适合他的房子，解决他的疑虑，让客户可以放心的购房。

         第六、学会运用销售技巧，营造一种购买的欲望及氛围，适当的逼客户尽快

下定。

         第七、无论做什么如果没有一个良好的心态，那肯定是做不好的。在工作中

我觉得态度决定一切，当个人的需要受挫时，态度最能反映出你的价值观念。积极、乐观者将此

归结为个人能力、经验的不完善，他们乐意不断向好的方向改进和发展，而消极、悲观者则怪罪

于机遇、环境的不公，总是抱怨、等待与放弃!什么样的态度决定什么样的生活.

         第八、找出并认清自己的目标，不断坚定自己勇往直前、坚持到底的信心，

这个永远是最重要的。龟兔赛跑的寓言，不断地出现在现实生活当中，兔子倾向于机会导向，乌

龟总是坚持核心竞争力。现实生活中，也像龟兔赛跑的结局一样，不断积累核心竞争力的人，最

                               2 / 5



文书吧（www.wenshuba.com）
办公文档免费下载

终会赢过追逐机会的人。人生有时候像爬山，当你年轻力壮的时候，总是像兔子一样活蹦乱跳，

一有机会就想跳槽、抄捷径;一遇挫折就想放弃，想休息。人生是需要积累的，有经验的人，像是

乌龟一般，懂得匀速徐行的道理，我坚信只要方向正确，方法正确，一步一个脚印，每个脚步都

结结实实地踏在前进的道路上，反而可以早点抵达终点。如果领先靠的是机会，运气总有用尽的

一天。

         对工作保持长久的热情和积极性，更需要有“不待扬鞭自奋蹄”的精神。所

以这半年来我一直坚持做好自己能做好的事，一直做积累，一步一个脚印坚定的向着我的目标前

行。

篇3：房地产销售总结范文

         房地产销售实习总结

         一个月的实习让我单独一人生活，完全依靠自己，脱离了父母及关怀我的人

的关心。因为独立，所以才能深深体会到生活的困难，工作的辛酸及欢乐，让我快速成长。

         在实习期间，我领悟很多，主要有以下几点：

         一、预备工作是走向胜利的第一步

         在房产交易中，在其他销售行业也应如此，你若没有预备就向客户介绍，必

定得不到客户的信任，甚至受到鄙视。当你不了解自己的产品，你就不知道产品特点，没有介绍

重点，也不能吸引到客户。你不了解你所在行业的市场状况，竞争对手的优劣势，你就不能解答

客户咨询市场行情的怀疑，不能呈现出你所在公司的优势。那你还凭什么是客户信任你，信任你

公司。没有信任自然不会让你服务。

         因此，在刚开始时，公司就对我们新人进行了培训，让我们了解整个交易流

程，并分析各个环节遇到问题该如何处理，留意事项等等。这都是让我们做好预备工作，让我们

更专业。当你熟识了你的市场，你的产品，你就会更有底气，更具备自信，能在介绍产品时结合

客户需求，重点突出吸引客户的产品特点，加上你的专业形象，使客户很简单信任你，并盼望你

为他服务。

         二、团队合作很重要

         “你给我一个苹果，我给你一个苹果，我还是一个苹果;你给我一种思想，我

给你一种思想，我就有两种思想。〞工作中遇到某些状况，一个人或许可以解决，但必定花费大

量时间精力，有可能还让别人不甚满意。若团队合作就不一样了，团队人多，各有长处，各有各

的想法，我们可以集思广意，共同商议?选择出一个优秀方案和后备方案。团队肯定比个人考虑的

全面，能分析出解决事情过程中遇到的大部分问题，因此能做好充分预备，使得事情更简单解决

，并到达双赢局面。
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         团队合作，也可使我们相互学习，取长补短，更快的成长。在实习期间我能

成长如此快速，大部分要归功于我的同事，他们常常给我阐述他们的经受及总结。并在我遇到问

题时，给我肯定提示，有时还一起合作。因此，我们无论从事何种工作，都应重视团队合作。

         三、销售也需要技巧

         工作中，我们要要养成不断反思总经的好习惯。唐骏说过“万事万物的运转

，大到宇宙，小至一花一果，其实都遵循若干简明的规则。〞销售也是如此，只要把握其中的规

则，你就可以不断复制，创造出纷繁冗杂的内容。

         在这次实习中，我借鉴他人阅历，并结合自身经受，总结出了部分销售技巧

，如“在某些特别状况下，业务员的事情不再是‘以满足客户需求为中心，寻到其所需产品’，

而是‘将你认定的产品推销给客户’;“给客户主推的产品只有一个，但也应选择一或两件产品作

比较。必需强调的是，介绍的产品不行多，不能扩大客户选择范围，为自己增添阻碍〞等等。这

些都为我在销售房屋中起了很大作用。因此，做任何事情我们都应擅长动脑，擅长总结，找到其

中简明的潜在规则，并娴熟把握，举一反三，聪慧地做事。

         四、做任何事情都要有激情

         激情不等于冲动，激情是发自内心，从血液里流出来的东西。现实生活不会

如想像中那么华丽，即使做到总裁的位置，工作也是枯燥的。但我们绝不能因为枯燥，因为不喜

爱而敷衍。要告知自己这是一份宏大的工作，并投入激情，你便会发觉工作的乐趣，也会因受到

他人的确定，然后你就能发觉这的确是一份好工作。当然，枯燥，不喜爱的感觉就会被你抛在脑

后，只有了激情和兴趣。因此，我们要培育自己的激情，我们可以制定一个相对短期目标，当你

实现该目标后，你会觉得付出会有回报，便会主动前进，并投入自己的激情。

         我在实习期间，每天都会和以前的自己比较，若发觉自己进步了，甚至只进

步一点点，我也会更加激情地工作。因此，我每天都很欢乐。做任何一件事情，一旦拥有激情，

胜利的概率就会大得多。因为激情会使你持续的关注它、投资它、享受它，当你享受到成就的快

感时，你就会延续你的激情，从而形式一种良性的激情循环。那么，做事情你便不会再排斥，而

且进步越来越快。

         五、勤奋要贯穿于整个工作过程当中

         勤奋不但是追求胜利的必需方法，更应当成为我们的人生看法。我实习工作

单位就有这么一个人，她反应很慢，但听黄主任说她是与她共进公司12个新人中唯一被留下来的

人。只因为她很勤奋，不懂就问，事事比别人付出更多的努力。就是她这种勤奋的看法感动了公

司，公司选择信任她会公司带来利益，只不过会慢点而已。

         只有勤奋才能真正引领我们实现人生目标，因此我们不能自认优秀，而放弃

勤奋。机遇永久都会走向勤奋的人，英勇的人，坚持的人，多向前方跨出一步的人。因此我们要
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想获得胜利，甚至最基本的是工作顺利，生活安定，我们都必需遵循以上原则。如今的社会很残

酷，进展太快，若你进步太慢，也会被远远落下。工作生活中，我们都要学会乐观面对，擅长总

结，并赋值与激情，坚持下去，只有这样，我们的人生才有意义。

         之前因为我从未接触过房地产经纪这个行业，所以在刚开始的时候总感觉会

困难重重，而经过入职以来这么长时间与同事们之间的沟通与协作，使我从他们身上学到了许多

学问，并且我如今已经渐渐的融入到了这个大集体中去。

         在以后的日子中，我要更严格的要求自己，努力提高自己，勇于剖析自己，

正视自己，虚心向别人请教，争取取得更大的进步，为以后踏入社会而奠定基础。
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